Cb CHRISTINE BRODE

STRATEGIN

Die Kraft der

STRATEGIE!

Erfolg ist
kein Zufall.

Weg vom ertragslosen Aufgaben-
Chaos hin zu deiner Wachstums-
Strategie.
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1. Ruckblick 1. Tag

STRATEGIE

1. Was ist eine Strategie?

2. Unterschied Business-Strategie &
Marketing-Strategie

3. Die 2 wichtigsten Grundlagen fur
jede Selbststandigkeit

4. Die Business-Strategie
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2. Was I1st elne

MARKETING-STRATEGIE?

MARKETING-Strategie fokussiert sich auf
1.

2.
3.
4,

5.

MARKETING =
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3. Die 3 Elemente

MARKETING-Strategie

Dafur brauchst du wieder
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3. MARKETING-Strategie O

Die 3 wichtigsten Elemente der
MARKETING-Strategie:

1. SICHTBARKEIT
2. BEZIEHUNG
3. VERKAUF

Was ist sind grad deine grol3ten
PROBLEME im Marketing?

Schreibe deine 5 dringendsten Probleme auf.
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MARKETING-Analyse

Dein Ziel:

Gewinne neue

Z.B. durch
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MARKETING-Analyse

Dein Ziel:

Z.B. durch
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MARKETING-Analyse

Dein Ziel:

Verkaufs-Inhalte:
1.

2.
3.
2.
5.
6.

Kommunikations-Kanale & Formate:

Welches Produkt willst du verkaufen?
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3. MARKETING-Strategie O

T.

An welchem der 3 Punkte stehst du? (1. Reichweite,
2. Beziehung, 3. Verkauf)

Definiere anhand der Marketing-Analyse dein aktuell
wichtigstes Ziel nach der SMART-Methode. Bedenke
dabei deine Ressourcen Zeit & Geld und mind. 30 %
unvorhergesehener Ereignisse.
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3. MARKETING-Strategie O

Entwickele deine Strategie fiir dein Ziel.
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3. MARKETING-Strategie O

Montag
Dienstag
Mittwoch
Donnerstag
Freitag
Samstag

Sonntag

Plane deine ZEIT. Wann wirst du was wie wann wo praktisch umsetzen? Wieviel Stunden
hast du in der Woche Zeit dafur? Plane dabei auch private Termine und unvorhergesehene
Zeiten ein. Setze dir Unteraufgaben pro Woche, was du erledigen wirst.

__ WORKBOOK SIRAJEGIE

Seite 12 © 2023 Christine Brode



3. MARKETING-Strategie O

Hast du dein Ziel erreicht? Ja? Nein? Begrunde.

Hast du dein ZIEL erreicht?

Ja?

nein?

Begrinde es und korrigiere gegebenenfalls deine
Strategie.
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GRATULATION!
Du hast deine erste STRATEGIE entwickelt!

Hi du!

Jetzt hast du einen tollen Grundstein gelegt, um dein Business
auf Wachstums-Kurs zu bringen!

Feier dich dafur!

Du hast nun schon ganz viel Wissen, das dich richtig voran
bringen kann!

Meine eigene Erfahrung hat gezeigt, dass es noch einfacher &
leichter wird, dieses Wissen gemeinsam mit wertvollem Feedback
von auflen umzusetzen.

Daher startet am 16.10.23 die nachste Masterkurs-Runde “Die
Kraft der Strategie! Bring dein Business auf [Wachstums-] Kurs!”.

Mehr Infos unter: strategin.de/masterkurs/

Ich wiinsche dir ganz viel Spal3, Erfolg und Wachstum mit deinem
Business!

Strategie bringt Energie. ©
Bring dein Business auf [Wachstums-] Kurs. 42

Alles Liebe,
deine Christine
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RECHTLICHER HINWEIS
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